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RODRIGO ARENAS CATALÁN 

DANE OSOBOWE 
Starowislna 17/8, 31-038 Kraków 
rodarecat@gmail.com, +48511343557 
Karta pobytu i Zezwolenie na pracę  

PROFIL 
Specjalista ds. sprzedaży z ponad 9-letnim doświadczeniem w sprzedaży B2B produktów i usług z zakresu 
biotechnologii i agrobiznesu w Ameryce Łacińskiej, Azji i Europie. Specjalizuję się w badaniach rynku, 
tworzeniu strategii wprowadzenia na rynek oraz aktywnym pozyskiwaniu klientów podczas 
międzynarodowych wydarzeń. Jestem osobą bardzo pozytywnie nastawioną i silnie zdeterminowaną, z 
pasją do sprzedaży, dążącą do dalszego rozwijania swoich umiejętności i wiedzy w zarządzaniu sprzedażą. 
Moje umiejętności interpersonalne oraz zaawansowana znajomość języków obcych pozwoliły mi na 
skuteczne pozycjonowanie produktów mojej firmy na wymagających rynkach japońskich i europejskich. 

 
DOŚWIADCZENIE ZAWODOWE 
Główny Menedżer Sprzedaży kwi 2023 - obecnie 
Crop Production Robotics, Poland & Germany 
• Złożył i uzyskał wraz z zespołem 3 niemieckie fundusze: 1) EXIST, 2) ESA-BIC i 3) Ideenwettbewerb 

Bioökonomie 2023. 
• Wprowadził usługi firmy na rynek niemiecki poprzez badania rynkowe, prezentacje i networking. W 

mniej niż cztery miesiące uzyskał ponad 20 listów intencyjnych od niemieckich rolników na sprzedaż 
wstępną. 

• Współpraca z wewnętrznym menedżerem produktu w celu spełnienia oczekiwań potencjalnych 
klientów. 

• Zarządzanie przepływem pracy zespołu w Next Cloud i tablicy Kanban. 
• Zarządzanie klientami za pomocą platformy Dolibarr. 

Specjalista ds. płatności z językiem japońskim mar 2019 - cze 2020 
Revolut, Poland 
• Odpowiedzialny za klientów anglo- i japońskojęzycznych w sprawach związanych z transferami. 
• Współpraca z innymi zespołami poprzez e-mail i zapytania SQL. 
• Nawiązywanie, utrzymywanie i rozwijanie relacji z partnerami i klientami na poziomie 

międzynarodowym. 
 
Menedżer Sprzedaży na Azję i Europę cze 2015 - sty 2019 

Atacama Bio Natural Products, Chile & Poland  
• Japanese Badacz rynku japońskiego. 
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• Identyfikacja i kwalifikacja nowych leadów z zamiarem przekształcenia ich w długoterminowych 
partnerów.  

• Prezentacja produktu firmy "Natural Astaxanthin" na różnych międzynarodowych wydarzeniach, takich 
jak "HI Europe", "Aqua" i "HI Japan" 2016, 2017, 2018 w języku japońskim. 

• Zwiększenie sprzedaży i współpracy z czołowymi firmami japońskimi, chińskimi i tajwańskimi o średnio 
85% w porównaniu do poprzedniego roku. 

 
Wykładowca dla studentów prawa sty 2015 - sty 2016 

Universidad Católica del Norte & Universidad Católica del Norte, Chile 
[https://www.ucn.cl/][https://www.ust.cl/sedes/la-serena/] 
•  Wykładowca trzech przedmiotów fakultatywnych dla studentów Wydziału Prawa: 1) "Wprowadzenie 

do studiów azjatyckich", 2) "Podstawy prawa azjatyckiego" i 3) "Handel międzynarodowy". Przez dwa 
lata wybierany jako najpopularniejszy przedmiot fakultatywny, zawsze osiągając maksymalną liczbę 
studentów. 
 

Asystent Menedżera ds. Sprzedaży i Księgowości sty 2010 - sty 2011 
Marubeni, Chile 
• Pomoc menedżerowi ds. rachunków w zbieraniu informacji do ankiet, badania nowych urządzeń, 

dokonywania nowych inwestycji itp. 
• Zadania związane z rachunkowością i wynikami finansowymi importu i eksportu firmy. 
• Utrzymywanie bezpośredniej komunikacji z Marubeni Tokio, głównie poprzez e-maile w języku 

japońskim oraz z Marubeni Nowy Jork w języku angielskim i japońskim. 
• Odpowiedzialny za pisemne tłumaczenia dla dyrektora generalnego oraz tłumaczenia w czasie 

rzeczywistym podczas konferencji z prasą. 
 

UMIEJĘTNOŚCI 
Interpersonal Skills Networking 

 

Ms Office Kanban board 

 

Dolibarr ERP CRM JIRA, Excel, Slack 

 

HTML & CSS Photoshop 

 

Joomla & WordPress Github 

 

SQL queries Javascript 

 

Agile Scrum
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WYKSZTAŁCENIE 
Magister Stosunków Międzynarodowych lut 2013 - gru 2014 
Uniwersytet Melbourne 
Początkowo w języku angielskim, później w pełni w języku polskim. Zdobył stypendium ERASMUS, ale 
odmówił przyjęcia go, aby objąć rolę w sprzedaży w Crop Robotics. 
 
Licencjat z Prawa kwi 2005 - lut 2010 
Uniwersytet Hokkaido 
2-letnie studia stacjonarne w języku angielskim. Ukończył z drugą klasą wyróżnień (H2B). Program studiów 
koncentrował się na regionie Azji i Pacyfiku. 
 
Projekt badawczy w zakresie agroekologii paź 2018 - lut 2023 
Uniwersytet Jagielloński 
5-letnie studia stacjonarne w języku japońskim. Ukończył z drugą klasą wyróżnień (良 – Dobry). 
Specjalizacja w stosunkach międzynarodowych. 
 

JĘZYKI 
Hiszpański   Angielski 

 

Japoński Polski 

 

Portugalski    Niemiecki 

 

NAGRODY 
Finansowanie “Bio Economy” [Ideenwettbewerb Bioökonomie 2023] 
Sep 2023 [https://mlr.baden-wuerttemberg.de/de/unsere-themen/biooekonomie-
undinnovation/ideenwettbewerb-biooekonomie/ideenwettbewerb-biooekonomie-2023] 
Startup Crop Robotics otrzymał 10 000 EUR, wywiad i film promocyjny. 
  
Finansowanie “EXIST” [Start-upy Uniwersyteckie – Niemieckie Federalne Ministerstwo Gospodarki i 
Ochrony Klimatu] 
Apr 2023 [https://www.exist.de/EXIST/Navigation/EN/Home/home.html] 
Przyznano to prestiżowe finansowanie, a następnie objął rolę głównego menedżera sprzedaży w naszym 
startupie Crop Robotics. 
  
Finansowanie “ESA-BIC” [Centrum Inkubacji Biznesu z Badenii-Wirtembergii] 
Oct 2022 [https://www.esa-bic-bw.de/] 
Startup Crop Robotics otrzymał 60 000 EUR, ale musiał je odrzucić z powodu wymogu rejestracji firmy, co 
wykluczyłoby nas z innych finansowań. 
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Stypendium “Erasmus” [Na studia na Uniwersytecie Radboud] 
Oct 2022 [https://erasmus.uj.edu.pl/en_GB] 
Przyznane, ale musiał je odrzucić, aby objąć rolę w sprzedaży w Crop Robotics.. 
  
“Becas Chile” Scholarship [Magister Stosunków Międzynarodowych] 
Dec 2012 [https://www.chileatiende.gob.cl/fichas/74911-beca-de-magister-en-el-extranjero-becas-chile] 
Top-ten na liście wybranych stypendystów. Ukończył z drugą klasą wyróżnień (H2B) na Uniwersytecie w 
Melbourne.  
 
Stypendium “Monbukagakusho” na studia licencjackie [Licencjat z Prawa] 
Mar 2005 [https://www.mext.go.jp/en/policy/education/highered/title02/detail02/sdetail02/1373897.htm] 
Jedyny stypendysta z Chile w okresie 2004-2005. Najlepszy wynik na egzaminach wstępnych w ciągu 3 lat. 
 

CECHY 
Energiczny 

Namiętny 

Kreatywny 

Zdeterminowany 

 

Konsekwentny 

Pracowity 

Systematyczny 

Niezawodny 
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